Google vient faire cours
au lycée Francois-Villon

Les éleves de BTS relation client du lycée Francois-Villon s’apprétent a recevoir une formation dispensée par le géant américain
Google. Elle leur permettra de séduire de potentiels futurs employeurs et d’obtenir un nouveau dipléme.

Jamais Google n’était inter-
venu dans un lycée. Les 3, 4 et
5 mai, le géant américain connu
pour son incontournable moteur
de recherche dispensera une for-
mation au lycée Frangois-Villon.
Environ 110 éleves de BTS rela-
tion client y participeront. Les
Muriautins accueilleront pour
I'occasion leurs camarades de
Mantes-la-Ville et d'Aubergen-
ville. Plusieurs professionnels
seront aussi invités.

« Embaucher
un stagiaire
peut-étre une
solution »

L'objectif des étudiants est a
la fois de séduire les entreprises
en faisant démonstration de
leurs compétences mais aussi
d’obtenir une certification par-
ticulierement reconnue dans le

monde du marketing et donnée
par Google.

« Certaines petites PME
souffrent par manque de

v,

Les éléves de BTS obtiendront une certification a I'issue des trois jours de formation.

moyens mais n‘osent pas
prendre des étudiants en
alternance. Nos éléves, eux,
ont parfois du mal a trouver

une entreprise pour leur al-
ternance. Organiser ce genre
d'événement permet de
montrer aux professionnels
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qu’embaucher un stagiaire
peut étre une solution »,
expligue Mohammed Alioui,
professeur de marketing faisant
partie de I'équipe pédagogique
a l'origine du projet. « Mais ce
sont les étudiants qui ont
tout préparé. lls s'occupent
de l'aspect communication et
de la logistique liée a cet évé-
nement. Cela fait aussi partie
de leur programme ».

« Cours animés
a l'américaine »

Dans la salle polyvalente du
lycée, environ 150 personnes,
étudiants et professionnels,
seront réunies. Répartis en petit
groupe de travalil, ils profiteront
de « cours animés a I'améri-
caine ». Le formateur de Google
proposera aux équipes des cas
pratiques. lls devront alors déve-
lopper une présence en ligne,
créer un site internet, dévelop-
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per ses ventes en ligne, utiliser la
communication en ligne (publi-
cité, e-mailing, vidéo, mobile),
optimiser leur présence sur les
réseaux sociaux et analyser leurs
actions.

Il s’agira alors de répondre
a un questionnaire et d'accu-
muler des points nécessaires a
|'obtention de la certification
IAB (Interactive Advertising
Bureau). « Les éléves savent a

" quel point cette certification

est reconnue sur le marché du
travail dans leur domaine. lls
sont ravis. lls participent a une
formation qui sort du cadre
traditionnel et vont pouvoir
ajouter une ligne sur leur
CV. Ce genre de formation
cote normalement environ
1 000 euros la journée », ex-
plique le professeur.
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